
FROM LEGACY TO LEADING EDGE: 
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Wer ist die Public Cloud Group ?



PCG - an international model .

+400 CLOUD EXPERTS AROUND…

● PCG Austria
Linz | Vienna

● PCG Bulgaria
Blagoevgrad | Sofia

● PCG Germany
Berlin | Bielefeld | Cologne | Darmstadt | Erding
Frankfurt (Main) | Hamburg | Magstadt | Munich | Ulm

● PCG Greece
Athens | Rhodes

● PCG North Macedonia
Skopje

● PCG Sweden
Gothenburg | Stockholm

● PCG Switzerland
Baar | Zürich



Portfolio .
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Managed Cloud Operations (MCO)

SAP Cloud Services

Cloud Security

Cloud Development

Modern Workplace

Public Cloud Consulting

Data & AI
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Wer ist Innoface ?
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Innoface AG .

Verbindet die Welten von PTC Windchill und ERP

● 23 + Jahre Erfahrung in der 
Entwicklung von Konnektoren 
zwischen PTC Windchill und 
ERP-Systemen

● Mehr als 120 produktive 
Lösungen bei internationalen 
Kunden

● Ein Team, welches sich 
exklusiv auf die Entwicklung 
von Schnittstellen -Lösungen 
fokussiert​

INNOFACE AMERICAS INC,
Orlando FL

Innoface AG,
Karlsruhe GER

Standort
Installationsbasis
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Die Herausforderung .
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Zum Hintergrund - PTC goes Cloud .

In n o fa c e
● Innoface  is t  de r Spe zia lis t  für die  Entwicklung von 

Schnit t s t e lle n zur Kopplung von ERP-Sys te me n an 
PTC Windchill

PTC  Win d c h ill g o e s  C lo u d
● PTC ha t  e nt s chie de n, das  e ige ne  Produkt  

Windchill+ a ls  SaaS in de r Cloud anzubie t e n.

● Die s  s t e llt e  Innoface  vor die  He raus forde rung, e in 
ne ue s  Produkt  zu e ntwicke ln, das  ne be n de r bis he r 
für On-Pre mis e -Anwe ndunge n be währt e  IFConne X 
für die  Kopplung von Windchill+ a ls  SaaS-Lös ung 
e inge s e t zt  we rde n kann.



Vo n  O n - Pre m is  zu m  Sa a S- Pro d u k t .

Innoface s t and a ls o vor de r He raus forde rung, von e ine r 
e t ablie rt e n On-pre mis e -Lös unge n zu e ine r c loudbas ie rt e n 
SaaS-Infras t ruktur zu we chs e ln. Die s e  Trans format ion 
e rforde rt e  nicht  nur e ine  t e chnologis che  Anpas s ung, s onde rn 
auch die  Ne uge s t a lt ung de s  Ge s chäft s mode lls .
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Die Ausgangssituation .
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Die Ausgangssituation .

Pain Points:

● Ke in Cloud-Wis s e n im Entwicklungs t e am von Innoface
● Ke ine  Erfahrunge n mit  SaaS-Produkt -Entwicklung (Se rve rle s s )
● Te chnologis che  Ums te llung (On Pre m zu AWS Cloud)
● Ne uge s t a lt ung de s  Ge s chäft s mode lls
● Entwicklung e ine s  ne ue n Produkt s  ne be n de r Wartung und Be t re uung de r 

be s t e he nde n Lös ung und Kunde n

→ Die Entscheidung: Eine n s t a rke n Partne r, de r die  Erfahrung und das  notwe ndige  
Wis s e n mitbringt , abe r auch Kapazit ä t e n e rmöglicht , um die  Trans format ion zu 
me is t e rn.
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X

Das Ziel: Ge me ins am die  e rfolgre iche  Trans format ion in Form e ine s  ne ue n SaaS-
Produkt s  ge s t a lt e n.

Gemeinsam mit einem starken Partner .
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Die Zusammenarbeit .
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Customer & PCG Employees Quality Assurance*

Software  Te s t e r

Te s t  Engine e rFront e nd De ve lope r

Backe nd De ve lope r

Full-St ack De ve lope r

(Proxy) Product  Owne r

UI & UX*

UX De s igne r

Re quire me nt s  Engine e r

UI De s igne r

*opt iona l

Projekt Team “Mixed Team” mit SCRUM .

TPM & Full-St ack De ve lope r

Backe nd De ve lope r

Front e nd De ve lope r

Full-St ack De ve lope r

Product  Owne r
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Das Ergebnis .
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Das Ergebnis: CoreFace .

In e nge r Zus amme narbe it  mit  de n De ve lopme nt - und AWS Bus ine s s  Unit  de r PCG wurde  die  Bas is  für die  
ne ue  Cloud-bas ie rt e  Middle ware , ge nannt  Core Face , e ntwicke lt .
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INTERFACE  

Mit den sehr flexiblen No -Code -
Anpassungsmöglichkeiten erlaubt 
CoreFace eine erheblich vereinfachte, sehr 
skalierbare und hochverfügbare Kopplung 
der Systeme.

INTEGRATION

Die Cloud -native Middleware bildet die 
technische  Basis für CoreFace als nahtlose 
Integrationslösung für das PLM -System 
Windchill+ mit diversen ERP -Systemen wie 
SAP R/3, S/4HANA, bzw. MS Dynamics 365 
Finance & Operations

SKALIERBARKEIT

Die neue Architektur basiert auf modernen 
Microservices, die mittels Serverless 
Functions (Lambda) und Serverless 
Containern (ECS/Fargate) betrieben werden

FLEXIBILITÄT

Diese neue Technologie ermöglicht nicht nur 
eine erhöhte Flexibilität und Skalierbarkeit, 
sondern auch eine effiziente 
Ressourcennutzung durch das Pay -as-you-
go-Modell.

CoreFace als SaaS - Produkt .
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Learnings & Erfolgsfaktoren .
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Learnings & Erfolgsfaktoren .

Was haben wir gelernt und warum waren wir gemeinsam erfolgreich?

“Be Open -Minded”: Das  richt ige  Minds e t  und die  Offe nhe it  für ne ue  Te chnologie n

Geschäftsmodell: Ne ue  Te chnologie n bie t e n ne ue  Möglichke it e n (SaaS)

Cloud Positionierung: We nn Cloud, dann richt ig (Cloud-na t ive )  

Starker Partner: Mit  Expe rt e n auf Be s t  Prac t ice s  zurückgre ife n & Spe e d e rhöhe n
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WS 04: From Legacy to Leading Edge: 

Erfolgsfaktoren in der App Modernisierung .

Wann? 14:30 bis 15:20 Uhr

X



Fragen ?



Schreib’ uns gerne .

robin.nemetz@pcg.io

Robin Nemetz
He ad of Sa le s  PCG DE x De ve lopme nt

mart in .s chwe inbe rge r@pcg.io

Martin Schweinberger
Sale s  & Bus ine s s  De ve lopme nt

marcus .mis s @innoface .de

Marcus Miss
Le it e r Innovat ion und Te chnologie
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