
LinkedIn Ads 
Das fehlende Puzzleteil für 
dein B2B-Marketing?



LinkedIn = weltweit größte B2B Datenbank

❤ Keine Gatekeeper

❤ Business Fokus

❤ Reichweite für persönliche Profile



 Wo ist die Reichweite?I 



Theresa Sturm

✔ Geschäftsführerin von Via Digital

✔ Fokus auf B2B only

✔ +300 erfolgreiche LinkedIn Ads Campaigns 



Your turn



#1
Sind LinkedIn Ads 

!sinnvoll!



Branche

1. B2B Produkte & 
Services

2. Recruiting
3. Education
4. Hochpreisiges 

B2C

CLV

Kundenwert 
> 10.000 €

Budget

Mindestens 
3.000-5.000 Euro 
pro Monat

Audience

Aktive Zielgruppe 
auf der Plattform



#2
LinkedIn Ads 

!ganzheitlich! 
sehen



Deine Ergebnisse 
auf LinkedIn 

Inbound Outbound

Werbe
anzeigen



#3
Pimp your 

!company profile!



Großes 
Unternehmensprofil = 
Social Trust



#4
!Tracking! 

installieren



3 Gründe für den LinkedIn 

Insight Tag

1. Geniales Analytics Tool für B2B

2. Laserscharfes Tracking der Conversions

3. Aufbau eines zweistufigen Ad Funnels

a. Aufwärmphase

b. Retargetingphase



#5
Das richtige
!Targeting!





#6
Die passende 

!Content Strategie!













#7
Texte, 

die !triggern!



Hol den User da ab, wo 
er gerade steht - 

gedanklich.





#8
Bilder, die das 

!Scrollen stoppen!













Lass dich inspirieren
Ad Library!

https://www.linkedin.com/ad-library/home


#9
!Thought Leader Ads!

als Geheimwaffe



+ Richtiges 
Targeting

Persönlicher 
Content =



Stephan Haymerle

#1 Share Knowledge / 
Opinion



Theresa Sturm

#2 Share Event



#3 Build Trust

Swen Göllner



Golden Nuggets

● Sind LinkedIn Ads sinnvoll?
● LinkedIn ganzheitlich sehen
● Pimp your company profile
● Tracking installieren
● Das richtige Targeting

● Die passende Content Strategie
● Bilder, die das Scrollen stoppen
● Texte, die triggern 
● Thought Leader Ads als 

Geheimwaffe



Bonus 1: Hol dir den Guide zum Start 
deiner ersten LinkedIn Kampagne.



Bonus 2: Spotlight Ad fürs
Retargeting


